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Matrice NegoFrance de préparation
Une grille condensée pour structurer votre prochain entretien.

01 Ma position
Objectif idéal : ______________________________
Objectif minimum : ___________________________
Non négociable : _____________________________

02 Le client
Objectifs probables : _________________________
Contraintes : _________________________________
Décideur / influenceur : ______________________

03 Échanges
Concession : ______________ Contrepartie : ______________
Objection probable : __________________________
Solution de repli : ____________________________
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